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EL VIAJE DE TU VIDA



“ Para alcanzar un objetivo
al que nunca has llegado,
debes empezar por hacer
cosas que jamds has
hecho."

Seguramente leas esto porque
necesitas un cambio en tu vida.
Porque quieres volver a creer en
lo que haces. Amar lo que haces.

Deja que te diga algo amigo:

“Escucha mds a tu corazon y no
el ruido de tu mente”.

#sinmiedo



Decide qué es lo que realmente
quieres hacer en tu vida y ten el
coraje de decir “NO" a otras cosas.




CRECIMIENTO
PERSONAL

SE LA MEJOR VERSION DE TI MISMO.

Emprende un camino lleno de nuevas experiencias que te supongan
un desafio.

Una aventura hacia el autoconocimiento personal. Un reto para apren-
der de ti mismo y encontrar lo que te llena, aquello que te asusta y
sobre todo qué te apasiona.

Un viaje en el que puedas ir mejorando tus recursos. Un proceso de
desarrollo continuo cuyo final sea descubrir la mejor versiéon de ti
mismo.



“ La tecnologia reinventara
los negocios, pero las
relaciones humanas seguirdn
siendo la clave del éxito."

ASTRO
NAUTA

El astronauta representa todo en lo que creemos:
Formacion, crecimiento, espiritu emprendedor,
compromiso, trabajo en equipo, conciencia,
responsabilidad y liderazgo personal.

- Stephen Covey -

El astronauta al igual que los agentes RK, se arma
de valor e inicia un viaje increible.

BIENVENIDO AL FUTURO
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'SINO VAS A POR TODO NO VAYAS

#BIGTHINK

UNA GRAN

MARCA INMOBILIARIA

NACIONAL

SINERGIA:

EL FUTURO

DE LA INDUSTRIA INMOBILIARIA"

RK by Realmark Inmobiliaria es una
marca con presencia nacional y en
continua expansion, de la que ya for-
man parte cientos de agentes y nu-
merosas agencias inmobiliarias refe-
rentes en el sector, repartidas por todo
el territorio nacional.

Los socios que forman RK son compa-
Nneros de viaje, aliados frente al futuro.
Cuando un nuevo socio entra a formar
parte de la marca, se respeta su ADN
y se potencian sus fortalezas, para
lograr asi crear una gran marca y huir
del concepto de "franquicia tradicional”.

RK by Realmark Inmobiliaria es la pri-
mera marca que ha sabido entender
el mercado espaiiol, donde otros no
han podido. Ha conseguido adaptar
las tendencias internacionales con
éxito. La razon es sencilla, es una
marca originaria de Espana.

Se trata de una marca humana, donde
las personas importan mas que las pro-

piedades. Una marca tecnologica, van-
guardista, en continuo movimiento. Una
marca transparente, honesta con sus
socios y donde los intereses de nues-
tros clientes estan siempre por delante
de los nuestros. Una marca nacida para
CREAR FUTURO.

Realmark, es la marca original y nacio
en Valencia por la vision de dos sona-
dores: Vicente Beltran y Jesus Caplliure,
quienes hicieron una promesa a sus
agentes y a sus socios:

“No sera solo un trabajo.
Sera un vigje. Sera creci-
miento personal. Sera ilusion.
Sera algo que merecera la
pena vivir",
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HABLEMOS DE RESULTADOS UN MODELO DE EXITO

> O [0

Vendemos 9 de cada 10 viviendas

4,8

Google

EXCELENTES:

Asi es como nos valoran
nuestros clientes.

99%

RENTABLES

El 99% de nuestros socios
son rentables

MEJOR AGENCIA
DE VENDEDORES

La mayoria de nuestros socios,
ha obtenido este reconocimiento

92%

CLIENTES

RECOMENDADOS

La gran mayoria de nuestros
clientes vienen recomendados

MUY EFICIENTES:

- Entre 55 y 60 dias vendemos una vivienda.

- Tan sélo un 4,5% de diferencia de precio
entre captacion y cierre.

- Entre 6-8 visitas vendemos una vivienda
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REFERIDOR

Gana dinero sélo
por recomendarnos.

Si recomiendas a alguien que venda o compre
SuU casa con nosotros y la transaccion se
efectla, te llevards una interesante comision.

Formalizaremos el acuerdo con un sencillo
contrato de colaboracién.

CLUB REFERIDORES

Ademas entraras a formar parte de nuestro
club de referidores.

Esto significa que te invitaremos a nuestros
microeventos, charlas tecnoldégicas y
encuentros de Networking profesional.

AGENTE
INMOBILIARIO
AUTONOMO

Sé Agente Inmobiliario RK
y comienza tu carrera hacia
el éxito.

Ten tu propio negocio. Seras AUTONOMO y
tendras total libertad.

Un equipo de especialistas, herramientas,
instalaciones, formacién semanal y toda la
ayuda que necesitas para triunfar. Ademas
te enseflaremos a crear tu propia cartera de
clientes. No tendras que trabajar a puerta
fria.

Podras obtener ingresos muy altos, pues
te ofrecemos las mejores condiciones del
mercado. No tendras que pagar canones
de entrada, ni tampoco abusivas cuotas
mensuales.

AUTONOMO PLUS +

Crea tu propio equipo y
quédate un porcentaje de
Sus ingresos.

Gozaras de las mismas condiciones que un
Agente pero ganaras mas.

Suma la facturacién de tu equipo a tus
ingresos alcanzando un mayor rango de
comisiones.

Mentoriza a tus propios agentes para llegar
mas lejos.
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SOCIOS RK

Seamos socios estratégicos.
Crezcamos juntos.

Si ya cuentas con tu propia trayectoria,
equipo, estructura y capacidad de gestidon
y quieres formar parte de un grupo de
prestigio en el sector. Sumemos fuerzas.

Puedes vernos como tu proveedor de
servicios, tu consultor de negocio o tu socio
estratégico. O mejor aun, como todo ello a
la vez.

SUBETE A LA NAVE

FORMAS DE COLABORACION

v BY REALMARK

al N/ INMOBILIARIA
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AGENTE INMOBILIARIO

Eres emprendedor. Un valiente. Ser agente inmobiliario es
uno de los 10 negocios mas rentables. Ahora elige bien coémo
y con quién.

BY REALMARK

al N/ INMOBILIARIA

COMIENZA
e EN SOLITARIO

Estar solo hoy en dia puede parecerte atractivo al prin-
cipio. Pero pronto te das cuenta que te falta equipo, re-
cursos, herramientas, formacién y negocio. La inversiéon
de tiempo y dinero en crear tu estructura en solitario
es un riesgo elevado sin garantias de éxito. Puede pa-
recer facil, pronto descubrirds que no es asi.

B FRANQUICIA
e TRADICIONAL

El nivel de rotacién de agentes que empiezan y acaban
dejandoselo es altisimo. Muchos entran con la esperan-
za de poder compaginarlo con otra actividad, hasta que
descubren que para tener verdadero éxito deben focali-
zarse al 100%. Pero el soporte y la formacién que obtie-
nen no es suficiente. Eres tu el que debes adaptarte a
un método que en ocasiones no coincide con tu forma
de entender las relaciones. El rango de comisiones es
bajo y para poder subirlo deberds pagar elevadas cuo-
tas mensuales. Las franquicias tradicionales siguen una
féormula “extensiva”; cuantos mas mejor. En ocasiones
tendras la sensacion de ser un nUmero entre muchos.

C.

Tu eres el protagonista. Te diseflaremos un Plan de
Marketing de agente personalizado. Tendremos en
cuenta lo que te gusta hacer y lo que se te da bien, y lo
potenciaremos. Ademas de la formacién semanal que
recibirds en nuestra Universidad, periédicamente revi-
saremos tu plan para ayudarte a corregir debilidades.
Contaras con un equipo de apoyo espectacular. Tecno-
logia, formacién, mentor propio, marketing, asistencia ju-
ridica, coordinacién y coaching. Sélo unos pocos rednen
los requisitos para incorporarse al equipo.La nuestra es
una férmula “intensiva”. Se trata de conseguir que todos
los agentes se conviertan en Top Producers y alcancen
elevados ingresos mensuales desde el primer afio.

17
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materiales de marketing.

MARKETING
* Impacta en tus clientes con innovadoras estrategias y creativos

y ; ==  HERRAMIENTAS
™ g j-" '*..' ! % Cuenta con lo ultimo en tecnologia inmobiliaria.
=, / s Domina procedimientos clave que te convertirdn en un agente experto.
/
- L I\_-"/\ re
- \\ 5 =TT
el O TR : ARCA
e ___H‘f} - d Wiy’ _ \\\: Aprovecha el posicionamiento de la marca lider en negociacion.

a8 ;_H_ T I ) J Accede al conocimiento de profesionales con mas de 15 afios de
) 45 "y I,-'e . _—_h__“——_—: experiencia. Mantente a la vanguardia con las ultimas tendencias
Filke Syl S i >

irternacionales. SUmate a un negocio de éxito consolidado.

EQUIPO EXPERTO
Dispén de un completo equipo con departamentos especializados:
x““-n.L‘egal

- . - ngéhing & Mentoring
BY REALMARK | ‘ - Finanzas ™
INMOBILIARIA i : - Fotografia p%&@nal

' _ ; - Marketing & Disefio™
[ //‘ - Coordinacién Deman}as
f s Y

X . - Sistemas & Procedimientb,\q

SE AGENTE RK / Yot | - G ﬁ

|

LO TENDRAS TODO =~ “ _ =] FORMACION ,,

#

Recibe formacion Qgprﬁanente en nuestra Universidad Inmobiliaria.
Con profesores d‘é';renombre gue imparten formacioén a nivel nacional.

INSTALACIONES

Cuenta con unas excelentes instalaciones para atender y negociar

| ' __."f ﬁ'. con tus clientes. Ademas de una sala idénea para organizar tus
.'II _ I'l propios microeventos.
. |
! # \‘x .II
s , e / @ ASESORAMIENTO CONTINUO
f!,f*’ ,f uﬂ_ J_;”r o Cuenta con un Plan de Marca Personal disefiado para ti.
LSS / m’y Lo adaptaremos a lo que te gusta hacer y a lo que mejor setedey lo
lI ,a’/ ' iremos revisando y mejorando periédicamente.
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REVISTAS, GUIAS & DOSSIERS

Creamos contenidos propios y exclusivos continuamente.
Dirigidos a aportar valor y despertar el interés de clientes,
referidores y de otros agentes que encuentran en nosotros
una forma singular de desarrollar el negocio inmobiliario.

T CASA LA MAc BCIITs
T LS

R ARoR -8

PROGRAMA
COLABORADODRES
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WEBS, LANDINGS, FLYERS,
PAPELERIA, REDES SOCIALES,
CAMPANAS PUBLICITARIAS

Hemos creado una nueva forma de relacio-
narnos con nuestros clientes, aportando un
valor muy diferencial con el resto de inmo-
biliarias. Ya sea para el desarrollo de planes
de agente como de planes de empresa, po-
dras aplicar el sistema de eventos y apro-
vechar la experiencia de éxito de muchos
profesionales.

TPENA0 CREATUTD
03 My [R00K)
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BY REALMARK
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MERCHANDISING

Disefnamos todo tipo de soportes de marketing tanto
online como offline.. Cuidamos y ponemos especial in-
terés en cada detalle para que la imagen de marca siga
creciendo y satisfaga a tus clientes.




jesyexcliu sivas.es

RK)
| PALANCA
FONTESTAD

PUBLICIDAD EXTERIOR

No nos olvidamos jamas del marketing
tradicional. Creemos que tu marca de-
be ser reconocida en tu propia zona. El
negocio inmobiliario tiene un compo-
nente de hiperlocalizacion muy eleva-
do. Tu presencia geografica es impor-
tante. Diseflamos campafas locales de
visibilidad.

w PA LL'I.HII.:lfL':.?{rEgT.hD

PALANCA ms
'.:OHTESTAD \ MENOS DE 55
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2017
matty awards
WINNER

&
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matterport
SERVICE PARTNER

La tecnologia invade el mundo. Tener capacidad
no sélo de asumir los cambios, si no de liderarlos
en tu propia zona, marcara también la diferencia
con tu competenciay la forma en la que te veran
tus clientesy colaboradores. Pero el uso de la tec-
nologia no es suficiente para marcar la diferencia.
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INYERSIOMES
PATRIMOMIALES

EL 30% DE LOS PARTICULARES
TARDAM 5 MESES EN VENDER, 4
HOSOTROS VEMDEMOS EN MENOS DE Hlf:‘!.‘-'_'-}
3 MESES =

BIENVENIDO
AL FUTUROD
INMOBILIARIO
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CUADRO DE MANDODS

B60%

72%
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“ Obtén una vision global
de tu negocio. Controla tus
procedimientos de alta de
propiedades, gestién de
expedientes y ratios clave
en tu dia a dia".

CMI

Es nuestra herramienta personalizada que permite a los agentes de forma facil e intuitiva
medir la evolucion de su actividad, sus objetivos estratégicos y sus resultados, desde un
punto de vista estratégico y con una perspectiva general. Gracias al CMI pueden corregir
desviaciones a tiempo y centrarse en sus objetivos reales.

HORUS

Es una potente plataforma disefiada por RK para que los agentes controlen de principio a
fin todas las fases del proceso inmobiliario. Esta aplicaciéon de gestion te ofrece un dominio
absoluto del negocio. Maximo control de: expedientes, propiedades, procedimientos,
comunicacioén con clientes, etc. para obtener un alto estandar de calidad.
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CAMPUS VIRTUAL

UNIVERSIDAD

Aprende en cualquier momento y en cualquier lugar,
con lo ultimo en formacién inmobiliaria.

En la UNIVERSIDAD RK recibiras formacién semanal a cargo de profesionales con mas de 15 afos
de experiencia. Clases presenciales en las que aprenderas todos los secretos sobre: Negociacién,
Marketing, Hipotecas, Contratos, Gastos, etc. Ademas, contaras con un CAMPUS VIRTUAL

24h, donde encontraras los cursos clave para convertirte en un experto.

‘ ‘ Quienes ensenan lo que aprenden son,
con diferencia, los mejores estudiantes.”
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hand lo hand

PROGRAMA DE MENTORIZACION
DE NUEVOS AGENTES

Durante el primer ano tendras un Men-
tor que te guiara en todos los procesos
Yy que te ensenara todos los secretos de
la profesion.

Nuestros mentores son agentes con una
dilatada experiencia en el sector. Ellos te
llevaran de la mano durante el proceso
de inmersion.

cauliva
PLAN DE MARKETING PARA
VENDER PROPIEDADES

Te ensefaremos a poner en marcha
acciones de Marketing Inmobiliario
altamente eficaces.

Entra otras potentes herramientas con-
taras con: ALUNIZA, que te permitira,
conjuntamente con tu ciente, colocar
en el mejor precio su vivienda, consi-
guiendo asi vender antes.

. 5
PROGRAMA PARA CONSEGUIR
CLIENTES DESDE EL PRIMER DIA

Somos la Unica marca con un Plan de
Asignacion de Clientes. Desde el princi-
pioy hasta que tengas tu propio circulo
de contactos, te proporcionaremos tus
primeros clientes.

Asi empezar te serd mucho mas facil.

TU ERES EL PROTAGONISTA

TU EXITO ES EL NUESTRO

59

PLAN DE MARKETING PARA
GENERAR CONTACTOS

Trabajamos tu marca personal basan-
donos en tus fortalezas. Tenemos en
cuenta lo que te gusta hacery lo que se
te da bien y trazamos juntos un Plan de
Marketing con acciones personalizadas.

Conseguiras clientes por recomenda-
ciony no a puerta fria.
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OBTEN INGRESOS
MUY ALTOS

Somos la marca que mayor porcentaje
de beneficios te ofrece. Te facilitamos
diversas vias de ingresos que te pue-
den hacer ganar mucho dinero.

PHIVERFIDAD

< RU

e
ey

CONVIERTE EN
UN EXPERTO

La Universidad Inmobiliaria RK cuenta
con su propio Master Inmobiliario. Te
formaras en Marketing, Negociacién,
Fiscalidad, Legalidad, Secretos del Ho-
me Staging, Fotografia Inmobiliaria y
Novedades en el sector.

RODEATE DEL
MEJOR AMBIENTE

Un requisito indispensable para ser RK
es ser buena gente, tener sentido del
humor y ser un excelente compane-
ro. Somos una gran familia en la que
nos ayudamos unos a otros e inten-
tamos compartir buenos momentos.
Aqui NUNCA estaras solo.

TEN TU PROPIO
NEGOCIO

Serdas duefio de tu propio negocio. Po-
dras disfrutar de autonomia y libertad
para organizar tu vida. Por fin dispon-
dras de los ingresos y del tiempo pa-
ra poder estar con tu familia, con tus
amigos, para poder viajar, etc.

ASEGURA
TU FUTURO

Tu Plan de Carrera no conocera limites.
Podras ejercer de Mentor e incluso llegar
a ser duefio de tu propia Tienda RK. Ade-
mas, si traes nuevos agentes a la compa-
Afa tendras grandes beneficios.

CAMBIA
TU RUMBO

Quiza creas que no elegiste demasiado
bien tu camino o sencillamente estés can-
sado de hacer siempre lo mismo y nece-
sites un cambio. En RK forjamos agentes
apasionados por su trabajo, con vidas lle-
nasy equilibradas.

SER AGENTE RK?

=
]

-t T
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UNA CARRERA PROFESIONAL SIN LIMITES

ENTRENAMIENTO

En esta fase saldras de tu zona de confort.
Recibiras el mejor entrenamiento, coa-
ching y formacién inmobiliaria del sec-
tor. Contaras con el apoyo total de la mar-
ca. Nunca estaras solo. Ademas, desde el
principio podras traer a nuevos agentes a
la marca y lograr beneficios.

PRODUCCION

En esta fase experimentaras una visién
muy realista del sector. Serds mas cons-
ciente que nunca del gran valor de la
formacioén, de las herramientas y de los
expertos que te acompafan en este viaje.
Tus ingresos pueden comenzar a ser muy
interesantes si aplicas con rigor el METODO RK.

CRECIMIENTO

Esta es la fase mas satisfactoria. Te habras
convertido en un agente hiperrentable. Se-
ras el gran protagonista de tu éxito. Habras
adquirido un nivel superior gracias a la ex-
celente formacién que habras ido recibien-
do y a tus habilidades como negociador y
experto en Marketing Inmobiliario. Es aho-
ra cuando estaras listo para mentorizar a
nuevos agentes y/o ejercer como Auténomo
Plus.

DESARROLLO

Esta es una fase de interdependencia y
de sinergias con RK. Habras alcanzado el
maximo nivel de rentabilidad. Estaras pre-
parado para centrarte por completo en tu
core business con la ayuda de asistentes
gue desarrollen tus labores menos impor-
tantes o de caracter mas administrativo.
Gracias a este nuevo enfoque podras ga-
nar todavia mas dinero y disponer de mu-
cho mas tiempo para disfrutar de grandes
experiencias o estar con los tuyos.

Si siempre has querido tener tu propia em-
presay gestionar a tu equipo, puedes con-
vertirte en SOCIO RK.

Te encontrards a un nivel en el que seras
capaz de todo, incluso de cambiar la vida
de otras personas, tal y como ocurrié con-
tigo cuando decidiste embarcarte en este
increible viaje.

43
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¢COMO ES EL TRABAIJO DE AGENTE?
Sé tu propio jefe, disfruta de autonomia y libertad para organizar tus horarios. Ten tu propio
negocio y cuenta con el apoyo y supervisién de una gran marca.
No necesitas experiencia: recibiras formacién constante en la Universidad Inmobiliaria
RK. Seras entrenado por profesionales con mas de 15 aflos de experiencia y estards con
agentes veteranos que se convertirdn en tus Mentores. En pocos meses serds un experto en
Negociacién y Marketing Inmobiliario. Un agente de éxito.
¢QUE TENDRAS QUE HACER?
» Dedicar tiempo a formarte.
» Preparar la casa para que resulte atractiva.
» Estudiar tu mercado y realizar analisis de precios.
» Elaborar Planes de Marketing para tus inmuebles y
mantener a tu cliente informado en todo momento.
> Gestionar visitas y cualificar a los potenciales compradores.
> Preparary tramitar la documentacion.
» Asesorar de forma integral a tus clientes,
negociar por ellos y defender sus derechos.
» Elaborar tu Plan de Marketing Personal (Branding) para
convertir leads en clientes.
» Fidelizar a tus clientes utilizando técnicas de branding personal.
Aprenderas a dominar cada accién, y para tu tranquilidad, contaras con un mentor personal
gue resolverd tus dudas y te ayudara a sacar lo mejor de ti en cada una de ellas.
¢COMO CONSIGUES CLIENTES?
PUERTA GENERACION DE
FRIA VS CONTACTOS
¢Quién quiere que un extrano llame a su Acciones dirigidas a atraer y no a “perseguir”.
puerta para vender algo que no necesita? Si tienes lo que ellos quieren, no necesitas vender.
¢a quién le gusta recibir llamadas que Ellos querran contratarte.

te hablan de algun producto nuevo?
nosotros te lo decimos: a nadie.

VOY A SER
AGENTE RK

45



NUESTROS AGENTES
DICEN...

"Después de llevar bastantes afnos en el sector, conocerlo y ver
cémo se trabaja en él, me decidi por RK. Fue la mejor decisién
de mi vida. Apostar por un modelo que hemos mejorado de
forma exponencial por y para nuestros clientes me ha supues-
to que todas las semanas me llamen para trabajar conmigo y
con RK. Me importan mas las personas que las propiedades.

- CARLOS BARTUAL -

"En RK encontrards a personas con mucha ilusién, dispuestas
a convertirte en un MUY buen agente inmobiliario; formmado y
preparado. Estan dispuestos a ayudarte en cada fase del ca-
mino. A veces no es facil y requiere mucho esfuerzo, pero te
aseguro que no encontrards mejor ambiente de trabajo. Hay
un requisito indispensable: “Tienes que ser buena gente”. Hay
muchas marcas, pero sélo una es RK.”

- BEGONA GISBERT -

"Casi dos décadas en el sector urbanistico e inmobiliario dan
para conocer a todo tipo de personas, y jamas en ese tiempo
habia conocido a alguien como Jesus y Tito. Ya no sélo en pro-
fesionalidad, dinamismo y frescura; sino en el corazény la filo-
sofia con la que van por la vida, pensando por y para el cliente.
Carino y humildad son las premisas que sobresalen en RK. Al-
go que me enamord y me hace sentirme orgulloso de formar
parte dia a dia de esta gran familia”.

- CHEMA DIAZ -

BY REALMARK
INMOBILIARIA
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* JUNTOS HAREMOS FRENTE AL FUTURO.

BY REALMARK
INMOBILIARIA

.QUE TE OFRECEMOS?

1. PROVEEDOR DE SERVICIOS

Te lo damos todo: herramientas, procedimientos, formacién
especifica, marketing, software, etc. Te lo ponemos muy facil.
Ahorraras y te olvidaras de todo.

2. CONSULTOR DE NEGOCIO

-

Somos tu socio estratégico. Te ayudaremos en la toma de
decisiones estratégicas y juntos orientaremos la direccién de
tu compafiia hacia el éxito. Te trar]sfe_r'ir_emos conocimientos
basados tanto en el aprendizaje comb en una contrastada ex-

periencia. Ya sea de nuestrd mercado o de mefcados mterna— :

<:|onales S|empre estaras al dia.

W

3. SOCIO ESTRATEGICO

Perteneceras a un potente grupo de 'bfest:igid en el sector: *

Aseguraras tu supervivencia y gangras la bétall_a al mafana.
Participaras en la toma de grandes decisiones para eI'des'a'—

rrollo de la marca. Hablaremos de: innovacion, de la expan5|on ,

hacia nqevos mercados i .
8 L

JUNTOS HABLAREMOS DE FUTURQ
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El nombre y el color corporativo de cada socio, se mantie-
‘nen, para conservar su identidad de marca ya reconocida
en cada uno de sus mercados, integrandose asi en una ima-

gen corporativa conjunta. P -

RK integra distintos modelos de gestién bajo su imagen

de grupo, potenciando a los lideres de cada region. Desde -

negoci‘os inmobiliarios tradicionales a modelos basados en
_+.agentes auténomos.
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ALGUNOS DE NUESTROS SOCIOS DICEN...

n

RK)
CRISTINO TORIO

OF REALMARN 'WNMOBNILIARIA

Tras varias conversaciones con Vicente Beltran descubri
un mundo diferente a lo que habia visto en otras cade-
nas. Una empresa en la que las ideas se potencian entre
las personas del equipo, no se imponen, la innovacién
forma parte del ADN de la compafia, la excelencia nun-
ca es suficiente y siempre se apuesta por un punto mas.

CRISTINO TORIO

T

RK)
IGARKA

AY REALMARE IHMORILIARIA

Sentirte arropada por los mejores profesionales del
sector que ademas son amigos, es la mejor manera de
enfrentarse al incierto futuro de nuestro sector. Tener
“en casa” al mejor formador inmobiliario del pais, es un

‘ ‘ . o " Lok lujo al alcance de pocos. Formacién continua, marketing,
Hacer el camino de Ia Vlda - = sinergias, eventos, una web de primer nivel, posicionamiento
acompa ﬁado por amigos B \ onliney un sin fin de herramientas a nuestra disposicion.

que viven esta apasionante NORA GARCIA
profesion, con los mismos

valores que yo. Rk\)
ORDUNTE

BY REALMARK INMOBILIARIA

Siempre he pensado qué seré en funcién de quién esté
rodeado. Me encanta estar en el mismo barco y reman-
do en la misma direccién con buena gente; te hara lle-
gar mas lejos y mejor. Gente que compartimos la misma
filosofia y valores, porque las personas estan en el foco
del proyecto. Ya no sélo porque son profesionales que
admiro, sino porque son grandes personas y amigos que
me lo estan demostrando dia a dia. Con personas asi s6-
lo pueden salir cosas extraordinarias.

IGOR PEREA



S et S - NUESTROS AGENTES
ik }r*‘...':'.' F \ .
i T 3 - A \ % Son los verdaderos protagonistas.
9 A By ' i Su éxito es el nuestro. Por eso elaboramos Planes

e e B R ) . de Marketing personalizados que potencian su

NO SOMOS UNA ' ‘w“' X _' i | ) \ g '!"' marca personal.

Para nosotros son personas con sus ilusiones,
sus vidas y sus suenos.
Para nosotros no son un numero mas.

Somos la 1 marca que ha sabido
entender el mercado espanol.

Donde otros nos han podido, hemos
conseguido adaptar las tendencias
internacionales con éxito. La razon es
sencilla, somos de aqui.

NUESTROS SOCIOS

Son nuestros companeros de viaje.
Nuestros aliados frente al futuro.

No pretendemos vampirizarlos, ni sobreponernos.
Respetamos su ADN y nos adaptamos,
potenciando sus fortalezas.

Juntos somos mas fuertes.

Y TANTO SI ERES UNO DE NUESTROS AGENTES, COMO
NUESTRO SOCIO, TE PROMETEMOS ALGO MAS.

TE PROMETEMOS QUE ESTO NO SERA SOLO UN
TRABAJO. SERA UN VIAJE. SERA CRECIMIENTO
PERSONAL. SERA ILUSION. SERA UNA VIDA MUCHO
MAS FELIZ.

" BY REALMARK

al N/ INMOBILIARIA
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LO QUE HACEMOS POR TI

MARKETING

POSICIONAMIENTO DE MARCA

- Nueva imagen como Socio RK
(preservando naming y color corporativo).
- Redisefio web.
- Revista Realhome.
- Papeleria corporativa
(tarjetas, sobres, carpetas personalizadas, etc.).
- Contenidos para Redes Sociales
(consejos, tips, felicitaciones, fechas senaladas, etc).
- Merchandising personalizado
(polos, boligrafos, imanes de nevera, etc).
- Disefo de escaparates e imagen externa shops.
- Responsabilidad Social Corporativa
(ideas acciones con ongs y otras causas sociales).
- Acciones de Street Marketing.
- Rotulacién vehiculos.
- Accién en tienda de barrio: Concurso Dibujo
(material grafico y bases).
- Eventos de empresa. Sociales,Culturales, formativos
(material grafico y bases).
- Herramientas offline: flyers, dipticos, dossiers, etc.

RECLUTAMIENTO AGENTES

Asesoramiento y asistencia en campafasy acciones
dirigidas a reclutar agentes inmobiliarios:

Aprovechamiento de contenidos y materiales:
- Dossier reclutamiento.

- Banners animados.

- Roll ups eventos.

- Facebook Ads, Web y landing pages

- Infojobs.

- Eventos, etc.

FIDELIZACION DE CLIENTES

Asesoramiento en acciones dirigidas a
mantenimiento de cartera de clientes:

- Marketing experiencial de clientes.

GENERACION LEADS VENDEDOR

Asesoramiento en acciones dirigidas a la
captacion de clientes vendedores.

Aprovechamiento de acciones y espacios:

- Redisefo de la web de cada socio
(enfocandola a captacion de vendedores).

- Evento formacion a vendedores.

- Campafas Facebook Ads.

- Eventos a profesionales: Training & Beers
(networking + formacion).

- Presentacion digital para entrevistas con leads.

- Herramientas offline: flyers, dipticos, carteleria, etc.

GENERACION LEADS COMPRADOR

Asesoramiento en acciones dirigidas a la
captacién de clientes compradores.

Aprovechamiento de acciones y espacios:
- Espacio en web nacional.

- Exclusiva de compradores, servicios y dindmica.
- Herramientas offline: flyers, dipticos, etc.

- Dossier de servicios a compradores.

POSICIONAMIENTO DE AGENTES

Asesoramiento en acciones dirigidas a la
captacion de clientes por parte de los agentes.

Aprovechamiento de acciones y materiales:
- Espacio propio del agente en web.

- Soporte y materiales para Microeventos.

- Carteles personalizados.

- Flyers de agente de zona.

- Firma digital emails.

- Creatividades para redes sociales.

- Dossier para la recomendacion de profesionales.

* Nos encargamos de disefar la estrategia y la generacion de ideas. También del disefio de los materialesy
acciones de marketing aqui reflejadas. Para materiales extraordinarios que el socio desee crear o personalizar,

dispondra de una tarifa especial como Socio RK.
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HECHOS. NO PALABRAS

FORMACION

- Acceso a Universidad Online.
- Formacién periédica especializada en el sector.

- Stage Anual para grupos reducidos de agentes.
(formacién intensiva y experiencia en grupo, en la

sede principal de Valencia).
- Formacioén especifica para CEOs RK.

- Publicaciones propias:
Ejemplos: Cuaderno de acciones “Inolvidable”
(Plan de acciones de Branding Personal para que
los agentes disefen su propio plan, generen leads
y consigan clientes). Cuaderno “paso a paso”

- Eventos de grupo anuales.

- Congreso Anual RK DAY

UMIVERSIDAD
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SISTEMAS

- Acceso a PLATAFORMA HORUS para controlar
todos los procesos de alta, CONTROL LEADS,
PROSPECTOS, plan de comunicacion con clientes,
cierre de operaciones, proceso de notaria y cierre de
expedientes.

- Monitorizacion de datos de ratios por agente
y oficina, y agentes en el CUADRO DE MANDO
INTEGRAL (CMI).

- Sistema de gamificaciéon para motivacién de
equipos. Dindmicas de grupo y Teambuilding.

HORUS
BY RK

ESTRATEGIA

CONSTRUCCION DE EQUIPOS

- Seleccién de personas
- Técnicas para aplicar el crecimiento personal
- Motivacién y teambuilding

- Planes de inmersién, mentorizacion, crecimiento
y desarrollo de los agentes segun fortalezas del
equipo.

- Definicidon de la estructura organizativa.

- Desarrollo de funciones clave de cada puesto.

AREA COMERCIAL

- Optimizacién y Entrenamiento de Agentes.
- Plan de lead generation (oficinas / agentes).

- Plan de Mejora de la Posicién Competitiva.

ACTUALIZACION PERMANENTE
DEL MODELO DE NEGOCIO.

- Andlisis del mercado y tendencias sociales.
- Vanguardia y negocio del futuro.
- Gestion del cambio.

- Crecimiento conjunto.

ACOMPANAMIENTO Y
SEGUIMIENTO

- Participaciéon en Consejos de Direccion SOCIOS RK
- Intercambio de conocimiento entre socios.
- Consultoria estratégica.

- Asesoramiento en decisiones de gestion.

* El socio se hara cargo de todo lo que conlleve: ejecucién, pagos y contacto con proveedores externos,
publicacién en medios, gestion de redes sociales y monitorizaciéon de resultados.
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“SINERGIA: EL

FUTURO

DE LA INDUSTRIA
INMOBILIARIA”

RK

BY REALMARK
INMOBILIARIA



